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IDEEA AFACERII
Ideea afacerii care se dorește a fi 

dezvoltată a pornit de la conceptul de 
cabană „A frame”, mai exact o cabană 
care se prezintă sub forma literei A și 
care oferă un design inovator și de mare 
atractivitate. Dorința oamenilor, dar mai 
ales a tinerilor, de a petrece timp departe 
de agitația din orașe este în continuă 
creștere, iar noi am considerat că o 
afacere care să se refere la punerea la 
dispoziție a unor astfel de cabane 
reprezintă modul ideal de relaxare și 
„încărcare a bateriilor” în cadrul 
weekendurilor sau a unor vacanțe.



În cadrul cursului de „Simulare al afacerii” 
am format o echipă de 7 persoane și am 

încercat să simulăm o afacere în care punem la 
dispoziția posibililor clienți câteva cabane în 

localitatea Chiuzbaia de lângă orașul Baia Mare. 



Afacerea gândită poartă denumirea de S.C. 
STEJAUL VERDE S.R.L și funcționează în baza codului 

CAEN 5520 - Facilități de cazare pentru vacanțe și 
perioade de scurtă durată, iar în ceea ce privește 
resursele umane fiecare membru al echipei are 
atribuită o funcție cu responsabilitățile specifice 

prevăzute în fișa postului: manager resurse umane, 
director economic, manager marketing, director de 
dezvoltare, consilier juridic, responsabil achiziții și 

organizator activități de turism.



Viziune
În ceea ce privește viziunea afacerii ne dorim ca pe 

termen mediu și lung să ne consolidăm o imagine 
pozitivă pe piața turistică prin oferirea unor servicii de 
calitate pentru odihna și buna dispoziție a posibililor 

vizitatori, fie locali sau din orice colț al lumii, care pot de 
asemenea să descopere noi frumuseți naturale în zona 

Chiuzbălii a județului Maramureș



Misiune

Misiunea viitorului agent economic, se bazează pe 
promovarea și dezvoltarea turismului în județul Maramureș, 

dar totodată se dorește și oferirea unui loc departe de 
agitația orașelor la care potențialii clienți să poată apela ori 
de câte ori simt nevoia de a se desprinde de viața cotidiană, 

de rutina zilnică, pentru a petrece timp în liniștea natură 
într-un mod relaxant. 



Pentru afacerea noastră ne-am gândit să 
achiziționăm un teren în Chiuzbaia, urmând ca 
ulterior să cumpărăm și 3 cabanele de tipul A 
frame, de la un producător din țară care produce 
structura acestora și să le amplasăm pe terenul ce 
va fi achiziționat. După cumpărarea cabanelor va fi 
necesară amenajarea interioară a acestora cu 
mobilerul, obiectele sanitare și de ambianță 
necesare. În cadrul efectuării acestor achiziții este 
necesară atenția sporită pentru asigurarea 
confortului necesar, dar și a detaliilor ce pot 
contribuii la îmbunătățirea vizuală a cabanelor.

Achiziții inițiale



Prețul terenului pe care dorim să îl 
achiziționăm estimăm ca va avea 

valoarea de 13.100 de lei, iar prețul unei 
cabane nemobilate și neutilate ar avea un 
cost de 19.000 lei, noi propunându-ne să 
cumpărăm 3 astfel de căbănuțe. Așadar 

un buget previzionat inițial pentru 
achizițiile totale necesare ar ajunge la 

1.000.000 de lei, suma incluzând valoarea 
terenului, a cabanelor, a mobilării 

interioare a acestora cu dotările specifice 
plus racordarea la utilitățile necesare, iar 
pe lânga acestea și achiziționarea unor 

biciclete și a unor ATV-uri.



Pe lângă serviciile de cazare și de confort ce vor fi oferite posibililor clienți, ne 
dorim să punem la dispoziția lor și o serie de activități ce pot fi desfășurate pe 
parcursul șederii la cabanele noastre. Mai exact, vom oferii posibilitatea vizitării 
împrejurimilor zonei, drumeții pe dealurile din apropiere, plimbări cu ATV-uri sau 
biciclete, toate sub îndrumarea unui ghid familiarizat cu zona și cu evitarea 
posibilelor pericole ce pot apărea pe trasee.



Analiza S.W.O.T

PUNCTE TARI
▪Design inovator al cabanelor
▪Peisajul încojurător
▪Serviciile extra oferite
▪Amplasarea favorabilă a pensiunii din 
punct de vedere turistic

AMENINȚĂRI
▪Infrastructura locală
▪Concurența locală
▪Instabilitatea existentă la nivel 
legislativ
▪ Lipsa investiţiilor destinate 
dezvoltării zonei respective

OPORTUNITĂȚI
▪Achiziționarea unor spații de relaxare în 
apă de tip ciubăr
▪Posibilitatea de atragere constantă a 
turiştilor, indiferent de anotimp
▪Cererea în creştere privind zonele şi 
activităţile turistice

PUNCTE SLABE

▪Costuri inițiale ridicate
▪Lipsa unui sistem organizat de indicatoare pentru 
obiective si trasee turistice
▪Lipsa unei strategii durabile privind dezvoltarea 
turismului



MULȚUMIM 
PENTRU 

ATENȚIE!


