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CUPRINS




IDEEA AFACERII

|deea afacerii care se doreste a fi
dezvoltata a pornit de la conceptul de
cabana ,A frame”, mai exact o cabana
care se prezinta sub forma literei A si
care ofera un design inovator si de mare
atractivitate. Dorinta oamenilor, dar mai
ales a tinerilor, de a petrece timp departe
de agitatia din orase este in continua
crestere, iar noi am considerat ca o
afacere care s se refere la punerea la
dispozitie a unor astfel de cabane
reprezinta modul ideal de relaxare si
,Jncarcare a bateriilor” in cadrul
weekendurilor sau a unor vacante.




In cadrul cursului de ,Simulare al afacerii”
am format o echipa de 7 persoane si am
incercat sa simulam o afacere in care punem la
dispozitia posibililor clienti cateva cabane in
localitatea Chiuzbaia de langa orasul Baia Mare.




Afacerea gandita poarta denumirea de S.C.
STEJAUL VERDE S.R.L si functioneaza in baza codului
CAEN 5520 - Facilitati de cazare pentru vacante si
perioade de scurta duratj, iar in ceea ce priveste
resursele umane fiecare membru al echipei are
atribuita o functie cu responsabilitatile specifice
prevazute in fisa postului: manager resurse umane,
director economic, manager marketing, director de
dezvoltare, consilier juridic, responsabil achizitii si
organizator activitati de turism.



Viziune
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In ceea ce priveste viziunea afacerii ne dorim ca pe
termen mediu si lung sa ne consolidam o imagine
pozitiva pe piata turistica prin oferirea unor servicii de
calitate pentru odihna si buna dispozitie a posibililor
vizitatori, fie locali sau din orice colt al lumii, care pot de
asemenea sa descopere noi frumuseti naturale in zona
Chiuzbalii a judetului Maramures
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Misiune

Misiunea viitorului agent economic, se bazeaza pe
promovarea si dezvoltarea turismului in judetul Maramures,
dar totodata se doreste si oferirea unui loc departe de
agitatia oraselor la care potentialii clienti sa poata apela ori
de cate ori simt nevoia de a se desprinde de viata cotidiana,
de rutina zilnica, pentru a petrece timp in linistea natura
intr-un mod relaxant.




Achizit

il initiale

Pentru afacerea noastra ne-am gandit sa
achizitionam un teren in Chiuzbaia, urmand ca
ulterior sa cumparam si 3 cabanele de tipul A
frame, de la un producator din tara care produce
structura acestora si sa le amplasam pe terenul ce
va fi achizitionat. Dupa cumpararea cabanelor va fi
necesara amenajarea interioara a acestora cu
mobilerul, obiectele sanitare si de ambianta
necesare. in cadrul efectudrii acestor achizitii este
necesara atentia sporita pentru asigurarea
confortului necesar, dar si a detaliilor ce pot
contribuii la imbunatatirea vizuala a cabanelor.




Pretul terenului pe care dorim sa il
achizitionam estimam ca va avea
valoarea de 13.100 de lei, iar pretul unei
cabane nemobilate si neutilate ar avea un
cost de 19.000 lei, noi propunandu-ne sa
cumparam 3 astfel de cabanute. Asadar
un buget previzionat initial pentru
achizitiile totale necesare ar ajunge la
1.000.000 de lei, suma incluzand valoarea
terenului, a cabanelor, a mobilarii
interioare a acestora cu dotarile specifice
plus racordarea la utilitatile necesare, iar
pe langa acestea si achizitionarea unor
biciclete si a unor ATV-uri.




Pe langa serviciile de cazare si de confort ce vor fi oferite posibililor clienti, ne
dorim sa punem la dispozitia lor si o serie de activitati ce pot fi desfasurate pe
parcursul sederii la cabanele noastre. Mai exact, vom oferii posibilitatea vizitarii
imprejurimilor zonei, drumetii pe dealurile din apropiere, plimbari cu ATV-uri sau
biciclete, toate sub indrumarea unui ghid familiarizat cu zona si cu evitarea
posibilelor pericole ce pot aparea pe trasee.




PUNCTE TARI

:Design inovator al cabanelor
-Peisajul incojurator

Serviciile extra oferite

-Amplasarea favorabila a pensiunii din
punct de vedere turistic
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PUNCTE SLABE

=Costuri initiale ridicate

=Lipsa unui sistem organizat de indicatoare pentru
obiective si trasee turistice

=Lipsa unei strategii durabile privind dezvoltarea
turismului

AMENINTARI

-Infrastructura locala
-Concurenta locala
-Instabilitatea existenta la nivel
legislativ

» Lipsa investitiilor destinate
dezvoltarii zonei respective

OPORTUNITATI

-Achizitionarea unor spatii de relaxare in
apa de tip ciubar

-Posibilitatea de atragere constanta a
turistilor, indiferent de anotimp
«Cererea in crestere privind zonele si
activitatile turistice
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